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Wertverlust beim Autokauf kaum noch tragbar - Leasing
immer attraktiver

Steigende Spritpreise bringen Gebrauchtwagenmarkt ins Trudeln

Wolfsburg (pts/18.09.2008/10:00) - Alle, die sich bereits einmal einen
Neuwagen geleistet haben, kennen den Begriff Wertverlust nur zu gut.
Bereits wenn man den Handler fir die erste Fahrt verlasst, verliert die
Neuanschaffung den Neuwagenstatus und ein paar tausend Euro werden
durch den Auspuff gejagt. Die steigenden Spritpreise verstarken diesen
Effekt. In den USA sprechen wir bereits von einer Gebrauchtwagenkrise.
Seltsam ist der Umstand, dass ein derartiger Wertverlust im eigenen
Aktiendepot zu Nervenzusammenbrichen fuhren wirde. Beim liebsten
Spielzeug der Deutschen registriert man jedoch nicht mal ein
Achselzucken. Dabei ist es so einfach das Risiko zu hoher Verluste durch
Leasing einzudammen. Das Risiko eines steigenden Wertverlustes tragt
dann der Leasinggeber. Ein zusatzlicher Vorteil entsteht bei
Leasingibernahmen, von denen sowohl Kaufer als auch Verkaufer
profitieren.

Die Plattform Leasingtime http://www.leasingtime.de bringt diesen Markt
auf den Punkt. "Das gréBte Problem flr Leasingnehmer, bzw. deren groBte
Angst besteht darin, dass wenn der Wagen mal nicht mehr gebraucht wird
oder sich die Lebensumstande a&ndern, teure Ricknahmegeblihren
entstehen oder die Raten nicht mehr beglichen werden kdnnen. Nur die
wenigsten wissen dann Uberhaupt, dass der Leasingvertrag Ubertragbar
ist und somit der Wagen bzw der Vertrag verauBert werden kann. Und
genau da kommen wir ins Spiel", so Marc Hartel von Leasingtime.

Das Portal bietet die Mdglichkeit Leasingvertrage abzustoBen. Gut flr
diejenigen, die ihren Wagen los werden mochten, gut aber auch fir
Schnappchenjager. Im jingsten Fall musste ein in die Insolvenz geratener
Unternehmer rasch seinen Audi A6 abstoBen und verzichtete zur Ganze
auf seine 4000 Euro Anzahlung. Derartige Schnappchen sind keine
Seltenheit. Manche Verkaufer bezahlen dem Kaufer sogar eine Pramie fur
die Vertragstibernahme.

Ein weiterer wichtiger Vorteil fir Kaufer ist die meist sehr kurze Laufzeit.
In der Regel verbleiben bei solchen Vertragsiibernahmen lediglich 12 bis
24 Monate. Statt den hohen Wertverlust einstecken und zusatzlich
laufende Kosten von 48 Monaten in Kauf nehmen zu missen, bleibt die
Vertragslaufzeit Gberschaubar, das Risiko wird minimiert und mit etwas
Glick erhdlt man zum neuen Wunschauto auch noch bares Geld.

Fir Private ist das Inserieren mit keinerlei Kosten verbunden. Ebenso ist
die Suche und der Erwerb von Leasingfahrzeugen kostenfrei.
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Uber Leasingtime.de

leasingtime.de wurde 2004 von Marc Hartel, Inhaber der Firma, gegrindet.
leasingtime.de definiert

sich als Online-Marktplatz flir Leasingvertrdage im privaten und geschaftlichen KFZ
Bereich. Die Registrierung und Nutzung erfolgt kostenlos. Erganzt wird der Online-
Marktplatz lesaingtime.de durch einen an den einzelnen User ausgerichteter Newsletter
mit aktuellen Top-Angeboten, wie auch ein Fachlexikon und nitzlichen Tipps.
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